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中小企業

価格転嫁

支援

経営の安定や賃上げの実現には、コスト

増を適切に反映する価格交渉が欠かせま

せん。本事業では、各社の実態に合わせ

た実践的なスキル向上をセミナーや伴走

支援で徹底サポート。適正な取引の実現

に向けた、価格交渉の準備を応援します。

適正な原価把握や

交渉の手順がわからない

発注側との価格交渉が

思うように進まない

取引停止を懸念して

値上げを切り出せない
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伴走支援
中小企業診断士が直接訪問し、自社の経営実態に即し

た原価把握などを行います。また、説得力のある価格

交渉資料の作成なども支援します。

セ ミナー
価格交渉の基本手順と実践ノウハウや「中小受託取引

適正化法」のポイン ト、価格転嫁の具体事例紹介等を

テーマとしたセミナーを開催 します。

右記二次元コー ドより、

公式サイ トをご確認 ください。

※内容や開催スケジュール等もサイト内で

ご確認いただけます。

※本事業は、中小企業価格転嫁支援業務共同企業体 (公益財団法人大阪産業局、

一般社団法人大阪府中小企業診断士協会、大阪府中小企業団体中央会)が大阪
府から事業受託し、実施します。

※本事業は、物価高騰対応重点支援地方創生臨時交付金を活用しています。
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伴走支援

1回 目

キックオフ

決算資料や現場の状

況から、価格交渉の

実現に向けて多角的

に判断します。
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セ ミナー

価格交渉を前に進め

るための実践的なセ

ミナーを開催します。

セミナーテーマ例

●価格交渉の基本と実

践ノウハウ

●業界特有のコスト増

と、取引先を動かす

『エビデンス』の準備

4回 目

対策立案

交渉の進捗状況を確認

し、次に取り組むべき

ことを検討しま丸

2.。 _
―

。→0
0・ ―
―
。

専 門家 と一緒 に、価

本事業では、伴走支援とセミナーの 2つの

支援を行います。自社のお悩みに合わせて、

どちらか 1つのみ、または両方を選択する

こともできます。
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府内中小企業 無料

06-4708-7027
※受付時間 平日9:00～ 可7:30(土 日祝除く)

5回 目

支援修了後、支援報告書を

お渡しします。また、価格

交渉の成功へ向けて取り組

みを継続できるよう、公的

支援を適宜ご紹介します。

2回 目

現状分析

決算資料や現場の状

況をヒアリン免 価

格 交渉 の準備 をス

タートします。
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3回 目 援支ヒ
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交渉材料整備

労務費や原材料費の上

昇率を具体的に算出し、

取引先への説得力ある交

渉材料を整備します。 a

大阪府では中小企業の賃上げに向けた取組みに対し、補助金や伴走支援など複数の支援事業に

よリサポートを行っています。

また、これらの事業を有効にご活用いただくため、各事業の主な申請要件等をまとめて確認でき

るよう、事業者向けの案内窓回として「大阪府中小企業賃上げ促進支援パッケージ総合案内窓口」

を開設しています。ご利用については、右記の「LINE AlチャットボットJにお問合わせください。

価格転嫁に向けた専門家派遣による伴走支援
  1 補     設備投資支援

従業員のスキルアップ支援       1 助     利益率向上支援

設備投資応援融資に係る信用保証料補助   1 
金   展示商談会への出展支援

https://www.pref.osaka.lgjp/o1
1 0050/keieish ien/ch i nagepack
age.htmt

こヽのような声にお応えします/

0物 価上昇等により増加したコストの適切な価格転嫁に取り組みたい

0設 備投資、業務プロセスの効率化などを通 じて、利益率向上に取り組みたい

0展 示商談会への出展を通じて、売上拡大に取り組みたい

0従 業員のスキルアップに取り組みたい
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×各事業について、募集 FJI間が異なりますので、必ず上記ホームページをご確認ください。


